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1" salon international du bio et de U'agri-durable a Agen
Le Siad, un essai a transformer

Convaincus de Uopportunité d’un salon sur le développement bio et durable,
la région Aquitaine et Uorganisateur Orgagri ont relevé le défi. La 1™ édition
du Siad, tenue du 3 au 5 juin a Agen, a réuni les filieres motivées par le souci
de réconcilier U'économie, U'écologie et U'éthique sociale. Un concept nouveau
et un essai a transformer.

dd ‘était un pari
0sé, reconnait

Yves Bertrand,

président du Siad, et éga-
lement du Sifel (salon qui
a émigré a Bordeaux avec
Vinitech pour une premiere
édition conjointe du 30 no-
vembre au 2 décembre pro-
chains). Agen devait rester
la capitale de l'innovation
agricole, et nous avons
réusst a y réunir a la fois
les bio et les conventionnels,
sous la banniere du déve-
loppement durable. Quand
je vois les passerelles qui
ont été établies, je consi-
dere que c’est un succes.”
Sur trois jours, 6 000 visi-
teurs ont découvert ce nou-
veau rendez-vous et ses 250

Patrick Grizou, président d’Arbio : “Des passerelles entre les agricultures”

La bio ne risque-t-elle pas
de perdre son identité, dans
un salon sur lagriculture
durable ouvert a tous ?

Suite au souhait du prési-
dent du Conseil Régional,
Alain Rousset, de créer un
salon bio a Agen, j'ai insisté
pour qu’il ne soit pas réservé
uniquement aux bio. Il est
important de faire sortir la
biode sonisolement, de met-
tre des passerelles entre les
formes d’'agriculture. Bref,
de créer des ponts entre
deux mondes pour mieux se
connaitre et faire évoluer les
mentalités. En tant qu'ad-
ministrateur a Terre du Sud
depuis 2001, j'ai toujours
défendu linsertion de bio
dans les unités convention-
nelles pour influer sur les
changements de lintérieur.
C'est une démarche dura-
ble... La preuve : le soutien

exposants d’horizons diver-
sifiés, rassemblant tous les
acteurs des filieres, du ma-
tériel aux distributeurs en
restauration collective, en
passant par les semences,
les panneaux photovoltai-
ques, les organismes certifi-
cateurs, les institutionnels,
les transformateurs... “Le
Siad doit trouver sa place,
poursuit le président. Mais,
pour un coup d’essai, c’est
une réussite. Les multiples
conférences ont par exem-
ple été tres suivies.”

Rendez-vous

des filieres
Encourageant la bio a fond,
avec I'espoir d’atteindre les
6 % de la surface en bio en

a la bio de Terre du Sud est
aujourd’hui tres fort.

La bio est-elle durable ?
Bien sdr que oui, a condition
de s'en donner les moyens.
Car bio et durable ne sont
pas forcément synonymes,
le cahier des charges, basé
sur les reégles de produc-
tion, n'imposant pas cette
notion. Demain, la durabi-
lité sera le standard agri-
cole. D'ailleurs, comment
peut-on penser autrement ?
De nombreux efforts sont
encore a effectuer pour ren-
dre la bio pérenne dans le
paysage francais.

La cohabitation est-elle
facile ?

Oui, le dialogue est enclen-
ché, et la multiplication des
conversions et des projets
dans ce sens le prouve, ainsi

Claude Baldi, président de Terre du Sud, et Philippe Thierry, directeur
Alimentation animale et Sud élevage

2012, le Conseil Régional, et
son président Alain Rous-
set, se sont fortement im-

pliqués dans la création du
salon (avec un soutien de
250 000 € sur un budget glo-

que linvestissement des
chambres d'agriculture et
des autres organismes agri-
coles. Mais les sujets tou-
jours tabous ici sont ceux
touchant aux OGM et a l'eau,
en raison de la force de la
filiere économique basée
sur le mais.

Le concept de filiéres vous
tient a ceeur ?

Nous avons voulu que ce
salon soit basé sur les filie-
res, contrairement au Sifel
par exemple, plus axé sur la
production, car la bio néces-
site des partenariats forts
entre lamont et laval. Ce
salon est surtout qualitatif,
vitrine de cette dynamique.
Notre challenge est dor-
ganiser un développement
cohérent. Et pas au rabais,
méme en restauration col-
lective.

Président de linterprofession
Arbio, Patrick Grizou est céréalier
sur 75ha a Monbahus, expéri-
mentateur en semences potage-
res, et membre du bureau du
conseil dadministration de Terre
du Sud.
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Pierre Jamonneau, responsa-
ble du développement bio chez
Maisadour.

bal de 800 000 €). Si la bio
d’Aquitaine est a 2,5 % de la
SAU, I'élan est enclenché :
+25% en 2009, soit 1411
exploitations, pour plus
de 35 000 ha, qui devraient
atteindre, selon les prévi-
sions, 45 000 ha fin 2010.
Les conversions affluent :
500 dossiers ont été dépo-
sés au 17 mai, un record !
Lappui du Conseil Régional,
d'un montant de 2 millions
€ en 2010, via des aides a la
certification, a la formation
(chéque conseil), a I'inves-
tissement, a 1'élevage par le
biais du programme Area
(Agriculture respectueuse
de I'environnement)... sti-
mule la structuration des
filieres bio. Certes, le Siad a
aussimis en avant le concept
HVE, agriculture a Haute
Valeur Environnementale.

Certains y ont vu un risque
d’amalgames, susceptible
de diluer la spécificité bio.
“Au contraire, la filiere bio
est motrice, et constitue un
pilier assez solide, identi-

fié et professionnalisé pour

pouvoir se démarquer suffi-
samment et faire valoir ses
atouts”, confirme Patrick
Grizou, président d’Arbio
(lire son interview). Linter-
profession bio, représentée
par plus d'une vingtaine
d’entreprises adhérentes,
constitue en fait le coeur du
salon. L'occasion pour tous
les acteurs régionaux de
se rencontrer et de se faire
connaitre, d'initier des par-
tenariats... “Nous avons pu
échanger avec nos clients et
nos fournisseurs, faire le
point sur nos besoins, dans
un contexte tres porteur,
on nous devons gérer une
pénurie...”, confie Sébas-
tien Crabos, responsable
commercial de Sud-Ouest
bio, organisation de produc-
teurs, dont les volumes com-
mercialisés ne cessent de
croitre, avec pres de 2 000 t
de fruits et légumes écoulés
en 2009.

Terre du Sud : ancrée
dans le terroir

Incontournable, la coopéra-
tive Terre du Sud a saisil'oc-
casion pour lever le voile
sur ses activités bio dont
I'entrée discrete en 1992 est
sans commune mesure avec

Stéphanie Baldassare, directrice de la restauration de la cuisine centrale
dAgen pour Avenance, et Philippe Devaux, directeur du développement

d'Elior:
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son essor actuel. Soudée au
terroir aquitain, surtout le
Lot-et-Garonne et la Dor-
dogne ou sont situés 75 %
de ses adhérents, elle s’est
laissée peu a peu convain-
cre de 'intérét de ce mode
de production, au coté des
labels rouge. “Notre atout,
c’est notre ancrage dans le
territoire, du champ a l'as-
siette, toute une filiéere est
dans un rayon de 100 ki-
lometres”, jubile Claude
Baldi, son président, céréa-
lier conventionnel. Nous
avons le climat, les terres,
les abattoirs, les outils de
transformation, les hom-
mes motives... En bio, il
JSaut que les coiits de pro-
duction soient maitrisés et
que les marcheés suivent...”.
Le groupe, fort de 438 mil-
lions € de CA, 5000 ad-
hérents et 1 165 salariés,
a ouvert la porte a la bio,
tirée par la filiere animale,
en production d'ceufs, et
surtout en poulets de chair,
devenu un des leaders fran-
cais de cette production :
21 000 poulets bio sont
écoulés par semaine, sor-
tant de trois abattoirs lo-
caux (LDC, Gastronome et
Blazon d’or), et vendus no-
tamment sous différentes
marques et enseignes.
Désormais a Terre du
Sud, 11 % de la production
de volailles est bio, avec
626 000 tétes en 2009, pour
grimper a 900 000 tétes fin
2010, et 1,3 million en 2011.
Pour les nourrir, 3 000 hec-
tares ont été convertis par
plus de 150 céréaliers, et
I'objectif est d’atteindre
4500 ha en 2011. L'usine
d’aliments dédiée de St-Li-
vrade fabrique 10 000 ton-
nes d’aliments distribuées
a 80 éleveurs. Elle vise les
12 500 t des I'an prochain.

Un élan soutenu

Grace al'appui de la Région
et du Département, Terre du
Sud dispose de 50 000 euros
par an pendant trois ans
pour étendre les élevages
bio, avec I'embauche no-
tamment d'un technicien qui

assure le suivi des conver-
sions. 100 000 m? de pou-
laillers ont été construits en
3 ans. “Les éleveurs n’ont
plus honte de faire de la
bio, souligne le président.
Notre plan préconise la
mise en place d'unités de
4 poulaillers, les subven-
tions Area paient le 4° et le
systéme est miewx rationa-
lisé, notamment grdce a la
livraison d’aliments avec
un seul camion. Ce n'est
pas de lintégration, car le
producteur est propriétaire
du terrain, de l'acces, geére
ses factures de fonctionne-
ment..." Assurer aux adhé-
rents un revenu durable et
correct est le leitmotiv de
la coopérative qui met en
avant la rentabilité assu-
rée d'un élevage de poulets
bio : la marge nette avant
cotisations MSA est de
15 000 € par an minimum,
pour deux batiments, et un
travail estimé de 2 a 3,5 heu-
res par jour. “Cela permet
de conserver un salarié a
temps plein sur la ferme
ou d’offrir un complément
de revenu a l'épouse, ce qui
n’est pas négligeable”. La
bio est porteuse, le groupe
coopératif y croit. “On a la
chance d’avoir sur place
toute la filiere. Quand les
céréales augmentent, on
arrive a lisser les prix de
laliment pour ne pas re-
percuter la hausse. Le pro-
bleme ici, c’est le manque
de mais bio. Ce n'est pas
évident de convaincre les
producteurs a se conver-
tir car les rendements en
conventionnel sont de 140
a 150 q par ha, et c’'est une

fierté...”

Un partenaire,
Agribio Union

Le partenariat avec le col-
lecteur et metteur en mar-
ché Agribio Union (27 000 t
en 2010), dont Terre du Sud
est I'un des actionnaires,
assure I'approvisionnement
en matiéres premieres de
I'usine d’aliments de St-Li-
vrade. Au total, 66 % des
grains et tourteaux entrant




dans la fabrication des ali-
ments de I'usine sont d’ori-
gine régionale. Le reste est
en majorité importé, sur-
tout le mais et le tourteau
de soja. “Mais nous avons
lintention de rédwire for-
tement ces achats hors
Sfrontiéres, pour plus d’in-
dépendance, de tracabilité
et de sécurité”, indique Phi-
lippe Thierry, directeur des
poles Alimentation animale
et Sud Elevage. Cela passe
par des conversions, ainsi
que par la construction
d'une unité de trituration
de tourteaux de soja actuel-
lement a I'étude. “Disposer
sur place des outils dont
nous avons besoin, notam-
ment assurer nos 3 000 t
de tourteaux de soja utili-
sés en 2010, fait partie de
nos priorites.”

Maisadour, un

engagement maitrisé
Echaudé par ses déboires
apres le retournement du
marché a l'export anglais en
2002, Maisadour (1 milliard
€ de CA et 3 263 salariés)
reprend prudemment son
développement en poulets
de chair bio. “Nous nous
adaptons a la croissance de
la demande en accélérant
notre engagement, toul
en le maitrisant”, résume
Pierre Jamonneau, chargé
de la filiere. Si, en 2002, le
groupe coopératif landais
comptait 70 éleveurs bio, il
a réduit ses effectifs a une
vingtaine, avant d’inciter
a nouveaux ses adhérents
a se lancer. Aujourd’hui,
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apres dix ans d’expérience
et d’observation, la filiere,
plus mature, se conforte,
avec 13 000 poulets par se-
maine, et un fort potentiel.
80 producteurs de grandes
cultures couvrent 1 500 ha,
dont 60 % en mais, qui ap-
provisionnent l'usine Sud
Aliment, basée dans le Gers,
et dédiée a la bio (lire Biofil
n°69). 60 % de I'approvision-
nement en matieres premie-
res sont d’'origine régionale.
“Grdace aux conversions, et
sans accident de la météo,
on pourrait étre rapide-
ment autosuffisants car,
chez nous, le lien avec la
production locale est fort”,
confie Pierre Jamonneau.
Par un soutien financier et
technique, Sud Ouest Ali-
ment accompagne les éle-
veurs désireux de se lancer.

Visée locale

de restauration
collective

A la recherche d’aliments
bio pour fournir les can-
tines, les sociétés de dis-
tribution en restauration
collective sont venues en
force au Siad. La notion de
local, imposée comme une
trainée de poudre dans les
villes, modifie les straté-
gies. Philippe Devaux, res-
ponsable des appels d’offre
chez Elior (3 millions de re-
pas par jour), et Avenance,
sa branche Enseignement,
le reconnait : “nous devons
modifier notre facon de
travailler, nous essayons
de nous appuyer de plus
en plus sur les structures

professionnelles, chambres
d’agriculture, plateformes
de producteurs ou groupe-
ments pour répondre a nos
besoins. C'est pourquoi
nous sommes préesents ici
au Siad”. Habitué a trai-
ter avec des fournisseurs
spécialisés, Philippe De-
vaux apprend a connaitre
les producteurs bio. “Ce
n’'est pas toujours évident,
nous avons nos conlrain-
tes, en terme de délais, de
Sacturation, de livraison,
de qualité..., et nous ne
sommes pas towjours com-
pris.” Précurseur en bio, la
société a fait ses armes a
Auxerre, il y a 10 ans, ville
affichant aujourd’hui 28 %
de bio dans ses repas ; puis
Lyon a suivi, avec mainte-
nant 45 % de bio au menu
des 18 000 repas quoti-
diens. La demande se fait
pressante. Toulon, Dragui-
gnan, Perpignan se sont
lancées... et surtout St-
Etienne qui atteint les 50 %
d’ingrédients bio et vise les
100 %. “L'exemple stépha-
nois est notre référence’,
indique Philippe Devaux.

Une large offre
régionale

A Agen aussi, Elior et sa
filiale Avenance ont rem-
porté le marché, qui vise
20 % de produits bio dans
les menus, soit I'équivalent
d’'un repas bio par semaine.
Ici aussi, a qualité égale,
il faut privilégier le local,
surtout pour les fruits et 1é-
gumes. Grace a un état des
lieux de la production du

département, Elior a pu ré-
pondre précisément a I'ap-
pel d’offre. 184 producteurs
sont référencés sur le Lot-
et-Garonne, dont quelques
bio. “Grace a un systeme
de point, on peut attein-
dre ce pourcentage de fa-
con souple, en prenant en
compte la structuration de
filiere. L'wantage ici, c’est
la grande disponibilité
en fruits et léegumes et en
produits bio transformes.
Mais lU'absence de légume-
rie est problématique, et
c’est d'ailleurs le point fai-
ble de nombreuses villes”,
note le responsable d’Elior.
Des nouvelles solutions
sont trouvées, comme celle
de faire travailler les Esat
(Etablissements et services
d’aide par le travail - anciens
CAT), dans l'optique d'une
démarche durable, et socia-
lement soutenable ou d’in-
troduire du C2 (conversion
2¢ année) payé au tarif bio.
Philippe Devaux I'admet :
“Nous sommes conscients
que nous devons apprivoi-
ser les producteurs. Quant
au prix, ils se négocient en
Sfonction des volumes, la
bio nous impose un sur-
colt inévitable, mais nous
espérons que, dans le ca-
dre de partenariats, tout le
monde s’y retrouvera.”

Christine Rivry-Fournier

AGRICULTURE - ELEVAGE BIOLOGIQUE

correcteurs azotés

Fabricant alimentation animale
Aliments complets et complémentaires

féverole - pois - lupin - luzerne -
graine de tournesol - colza - tourteaux |

GRAINES DE SOJA ET DE LUPIN
Collectes et transports assurés goptactez-nous !
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